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	開催日：11/6・11/13・11/20・11/27・12/4
                    　※いずれも土曜日

	開催時間：全日午前９：００～１２：００まで

	定員：１０名（定員に達し次第、締め切りますが、新型コロナウィルス
感染症の状況により、人数調整する場合があります。）

	会場：金ケ崎町商工会（金ケ崎町西根伊勢分２３－５）
       　   (JR金ケ崎駅２階です)


















『創業塾・受講申込書』
金ケ崎町商工会 行　　ＦＡＸ：０１９７-４２-２７１３
Ｍａｉｌ：ｋａｎｅｓｈｏ＠ｌｉｌｙ．ｏｃｎ．ｎｅ．ｊｐ
	お名前
	フリガナ

　才
	性別
	男 ・ 女
	□サラリーマン
□自営
□主婦・主夫
□パート・アルバイト
□定年退職者
□その他

	ご住所
	
	ＴＥＬ
	

	
	
	ＦＡＸ
	

	開業希望業種
該当に○印
	(　　　)製造業　　　(　　　)建設業　　　(　　　)卸売業　　　(　　　)小売業
(　　　)飲食業　　　(　　　)運送業　　　(　　　)サービス業　(　　　)その他　　※複数可

	開業予定日
	令和　　　年　　　月　　　日　／　(　　　)未定　／　(　　　)既に開業


※ご記入いただいた情報は、商工会が実施する創業塾関連の資料、情報提供等に利用させていただく他、講座に関するアンケートをお願いする場合がございます。
特典①　税務署への開業届など、分かりにくい事務手続きは商工会で相談可能です。


特典②　金ケ崎町の特定創業支援等事業として、各種支援を受けることができます。


特典③　開業に必要な資金について、地元金融機関などと連携した支援が可能です。





前回創業塾では、仲間づくりの場としても、大変ご好評を頂きました。


かねがさき創業塾は、新型コロナウイルスの感染拡大で、未だ収束の見通しが見えない中ですが、新規創業だけでなく、事業転換や第二創業、創業直後の皆様も対象に、創業の心構え、売上計画、利益計画等の考え方や計算方法なども習得する機会を設けます。１人で悩まず、受講者同士で相談してみませんか？





５日間の受講は全て無料で受講できます！





〈申込締切日〉　令和３年１１月１日(月)迄


〈お問い合わせ〉　金ケ崎町商工会まで


ＴＥＬ：０１９７-４２-２７１０／ＦＡＸ：０１９７-４２-２７１３


ＨＰ：ｈｔｔｐｓ：//ｗｗｗ.ｓｈｏｋｏｋａｉ.ｃｏｍ/ｋａｎｅｇａｓａｋｉ/





〈申込方法〉


裏面の受講申込書に必要事項をご記入の上、


郵送、ＦＡＸ、メールにてお申し込みください。





【ご参加される皆さまへ】


必ずマスクを着用されてご参加くださいます様、お願い致します。


セミナー実施に当たりましては、会場の換気・ソーシャルディスタンスに配慮した配席・消毒用アルコールの設置・講師と運営側の手洗いとマスク着用の徹底等、新型コロナウィルス感染予防に努めて参ります。また、開催日までの状況変化により、中止または延期とさせて頂く事もありますので、ご承知おきください。





・ネクストマーケティング株式会社 代表取締役
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福島県会津若松市出身。森永乳業㈱、イオンリテール㈱で商品開発、マーケティング職に従事した現場経験と、企業経営に関する知識を活かし、企業の商品企画・開発及び販売促進を支援している。震災後は福島市内で商品開発・販売促進研究会を立ち上げ、県内の食品製造業の販路開拓を継続的に支援している。中小企業診断士、社会保険労務士、ＭＢＡの資格を有する。





※新型コロナウイルス感染症の状況によって、講師はオンラインで講義(受講者は会場で)を行う場合があります。





【創業ってどうすればいいの？】


・創業の実情（平時の創業と違う点）


・全体像と成功のポイント


・ビジネスモデル作り　


・創業の流れ　等





【収支計画・資金対策と人事労務】


・収支計画作り


・人事労務の基礎知識　等





【勝つための戦略を練る！


ビジネスプランの策定】


・経営戦略の意義


・業界構造の分析、SWOT分析


・経営戦略の立案 等





【売れるためのマーケティング講座】


・マーケティングリサーチ


・商品サービス開発（基礎）


・商品サービス開発（応用）　等





【創業への一歩を踏み出すために】


・創業計画を説明できるようになろう


・行政の支援制度や支援機関の活用　等


・まとめ





申込日(R　　/     　 /    　  )








