
拝啓

 

貴社益々ご清栄のこととお慶び申し上げます。

 

さて、政治の混迷・景気の低迷下、岩手県経済も厳しい環境にはございま

 

すが、「逆風を追い風に変え」「ピンチをチャンスに変える」一助になればと

 

、“商売繁盛の仕掛け人”「木越和夫先生」をお迎えしての標記セミナーを、

 

企画いたしました。

 

ご

 

多忙の折とは存じますが、多くの皆様にご参加賜りますよう、ご案内申し上

 

げます。お知り合いの方お誘い合わせのうえお気軽にご参加下さい。

 

敬具

日本生命 盛岡支社長

 

渡 辺

 

雅 一

 

（後援：遠野商工会）

ご出席者氏名

貴社名 （お役職）

ご連絡先住所 （ＴＥＬ）

お申し込みは恐れ入りますが
５月７日（水）までにお願い致します

◆日

 

時：

 

平成２０年５月１４日（水）

（開

 

場

 

１７：３０～）

セミナー

 

１８：００～２０：００

懇親会

 

２０：００～２１：００

◆テーマ：

 

向かい風、後ろを向けば追い風に

◆講

 

師：

 

木越

 

和夫

 

先生

箸匠せいわ創業者

㈲商売繁盛応援団

 

団長

◆参加費：セミナー：無料

 

懇親会：1,000円

◆会

 

場：あえりあ遠野

 

岩手県遠野市新町1-10

TEL  0198-60-1703

（尚、会場の関係で先着100名様とさせて頂きます)

お申し込みは下記にてお願いいたします

ご記入いただきました内容は、当社からの関連会社・提携会社を含む各種商品・サービスのご案内・提供、及び当社業務に関する情報提供・運営管理に活用させていただきます。
各種商品・サービスの詳細及び当社業務に関する情報については、当社ホームページ（http://www.nissay.co.jp)をご覧ください。 005－H20－015

日本生命盛岡支社行（FAX:019-623- 
2330）

<<講師のプロフィール講師のプロフィール>>

一人に一膳あればいい「お箸」一人に一膳あればいい「お箸」をを、１店舗、１店舗

 

と通販と通販だけだけで年商数億円を売り上げで年商数億円を売り上げ、、

 

月刊誌月刊誌｢｢商業界」にて「全国繁盛店商業界」にて「全国繁盛店1414店店

 

舗」にも選ばれたことのある舗」にも選ばれたことのあるカリスマ商売カリスマ商売

 

人。人。

 

ユニークな発想と独自の社員教育・ユニークな発想と独自の社員教育・

 

販売接客は、具体的ですぐに役立ち販売接客は、具体的ですぐに役立ち、、“商“商

 

売繁盛の仕掛け人”と称される。売繁盛の仕掛け人”と称される。

 

昨年度、全国各地での昨年度、全国各地での180180回もの講演回もの講演はは

 

“木越マジック”とも言われ、“木越マジック”とも言われ、多くの方々の多くの方々の

 

共感を呼び共感を呼び、即行動に移させるパワーが、即行動に移させるパワーが

 

あると大好評。あると大好評。

 

興味深いお話が聞けること間違いなし！興味深いお話が聞けること間違いなし！

※お知り合いの方もお誘い合わせの上、ご参加下さい。

平成20年4月

日本生命

 

菊池

 

春

 

TEL  0198-62-6390

ｾﾐﾅｰ＋懇親会

ｾﾐﾅｰのみ

ｾﾐﾅｰ＋懇親会

ｾﾐﾅｰのみ

ご出席者氏名

貴社名 （お役職）

ご連絡先住所 （ＴＥＬ）

ど
ち
ら
か
に
○
を

 

お
願
い
し
ま
す

問合先
遠野商工会

 

TEL 0198-62-2456
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